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The Manager

El Gerente de Ventas

iGestion Estratégica de Equipos Comerciales!

iManagement de Fuerza de Ventas!

HECHOS

La capacidad de logro de un Gerente
o Director Comercial se fundamenta
en su habilidad y experiencia
dirigiendo, planeando, organizando,
ejecutando y controlando su area de
responsabilidad.

“The Manager” proporciona elementos,
principios, conocimientos y estructura
indispensables para desarrollar con
excelencia el trabajo Gerencial.

o Horas de

Entrenamiento Premium

en Formato Presencial

800 839 0751 contacto@enfocandoresultados.com

[7] FECHA

DICIEMBRE 9
9:00 AM A 7:00 PM

© senE

MAZATLAN
HOTEL EMPORIO

enfocandoresultados.com



DIRIGIDO A:

Gerentes y Directores de Venta, Gerencia General,
Vendedores con alto potencial, Jefes y Supervisores de
Venta. Empresarios, Tomadores de Decisidn y Ejecutivos
que desean retroalimentarse, crecer y mejorar sus
competencias y habilidades para dirigir equipos
comerciales.

BENEFICIOS:

cPara qué asistir al entrenamiento
El Gerente de Ventas, “The Manager”?

PARA MEJORAR TUS COMPETENCIAS EN:

Integracion y Desarrollo de Equipos Comerciales
Direccion del Area Comercial

Organizacion de la Fuerza de Ventas

Formulacién y Definicién de Estrategias

Ejecucién de Planes y Definicidon de Obijetivos
Elaboracidn de Presupuestos

Definicién de Indicadores Clave de Desempefio (KPI's)
Métrica y Evaluacion de Resultados

Control y Supervisién del area

Reclutamiento, Seleccion y Contratacion de personal

Como Lider del drea

c‘ Enfocando Resultados



PROGRAMA:

The Manager, el Gerente de Ventas,

se desarrolla alo largo de 9 horas de
entrenamiento profesional impartidas de
manera presencial.

LOS TEMAS A CONSIDERAR SON:

—

Mision del Vendedor

Misidn del Gerente de Ventas

Home Office

Definicién de Politicas

Definicion del Presupuestos de Ventas
Remuneracién a la Fuerza de Ventas

Reclutamiento, Seleccién y Contratacion

® N @ o~ w N

El Gerente Desarrollando su Equipo
Comercial

9. El Gerente Dirigiendo su Fuerza de Ventas
10. El Gerente Desarrollando la Estrategia

1. Indicadores Clave de Desemperio (KPI's)
& Tableros de Control

c Enfocando Resultados



IMPORTANTE:

The Manager, El Gerente de Ventas fue disefilado para generar un impacto
de manera inmediata en las organizaciones y/o en el desemperio de los
participantes, en su desarrollo los participantes detectan dreas de
oportunidad y “cuellos de botella” organizacionales y personales, generando
un listado de acciones y tareas que pueden implementarse de manera

inmediata y/o en el mediano plazo.

iLa retroalimentacion es realmente poderosalo que permite un

impacto inmediato en su desempeno!

METODOLOGIA:

Nuestros esquemas de ensefianza/aprendizaje
son personalizados, el nUmero de participantes es
limitado, lo que favorece una mayor
retroalimentacion e interaccién con el grupo.

Programa Presencial Limitado a 45 Participantes:
Lo que Garantiza para usted comunicacion en
tiempo real, mayor retroalimentacion,
personalizacién e interaccidon con nuestro
Facilitador.

EXPOSICION

(™ VIDEOS

7 DINAMICAS

O RETROALIMENTACION




RESUMEN DEL FACILITADOR:

MBA & IE ARMANDO TEJEDA RIVERA

EXTRAGTO PERFIL PROFESIONAL

CEO / CFO / COO /

Business Development / Al - Deep learning
Consultor Master y Socio de Proyectos de
Enfocando Resultados Consulting Group

Ejecutivo con sdlida trayectoria en Direccidén General, Desarrollo Corporativo,
Transformacion Digital y Liderazgo Transformacional, con mds de 25 afios de
experiencia en empresas del sector tecnoldégico, telecomunicaciones, BPO,
desarrollo de software, manufactura y educacidn superior.

Ha desempefiado funciones como CEO, CFO, COO, Director Comercial en
corporativos lideres del sector tecnolégico, telecomunicaciones, BPO, desarrollo de
software y manufactura.

Ha liderado organizaciones con mds de 9,500 colaboradores, operando en México,
Estados Unidos y Colombia, reportando directamente a Consejos de
Administracién en grupos empresariales como Grupo Carso [ América Movil.

Amplia experiencia en planeacién estratégica, desarrollo corporativo, direccion
financiera, direcciéon comercial y tecnoldgica, asi como en implementaciéon de
modelos de clase mundial y certificaciones internacionales (CMMI, ISO, PCI, SOC2,
SOX), con fuerte capacidad para traducir la visién y objetivos organizacionales en
resultados concretos

Capacidad demostrada en formacién y direccién de equipos de alto rendimiento,
implementacion de procesos para el logro de objetivos financieros, de mercado,
de experiencia del cliente, de crecimiento y de sostenibilidad.

Miembro activo del sector académico como Profesor universitario en programas
de Maestria, colaborador activo en el vinculo entre academia, sector publico y
privado

Ingeniero en Electrénica por la Benemérita Universidad Autdnoma de Pueblq,
cuenta con un MBA, y multiples especializaciones en Direccidn de Empresas
(ITESM), Mercadotecnia (Universidad Andhuac), Automatizacién (BUAP) y Machine
Learning (Stanford University Online)

Experto en Alta Direccion, Ventas Complejas y
Management de Cuentas Clave.



TESTIMONIALES

LA VOZ DEL CLIENTE

iCONTAMOS CON MAS DE 1000 REFERENCIAS EN NUESTROS CANALES DIGITALES!

Te invitamos a conocer la opinidn de nuestros Clientes.
https:/ /www.facebook.com/EnfocandoResultados/reviews/

@® Sitodos los cursos que se ofrecen en el mercado
fueran como este, ;{No me perderia ni uno!
Felicidades.

FELIX CONTRERAS VEGA
Gerente de Operaciones | Imagix Comunicacion

@@ Ixcclente Programa. Super6 con mucho mis
expectativas, gracias por ayudarme a crecer.

CUAUHTEMOC LUGO VAZQUEZ
Director Comercial | Grupo Star

o0 iLa experiencia que se comparte no tiene precio!
Mil Gracias.

CONCEPCION LIMA POBLANO
Direccidn General | IT Systems

@® Excelente contenido y material, ejemplos basados
en la realidad. Superod mis expectativas.

ANGEL DAVID HERNANDEZ GAYTAN
Director Comercial | SGper Transporte Internacional

C‘ Enfocando Resultados



ALGUNOS DE NUESTROS PRINCIPALES CLIENTES

Entre algunas companias que nos han distinguido con su
confianza se encuentran:
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ENFOCANDO RESULTADOS ®
CONSULTING GROUP

GARANTIA

800 839 0751 MONEY BACK

CONTACTO@ENFOCANDORESULTADOS.COM

Nuestra politica Comercial se
WWW.ENFOCANDORESULTADOS.COM Ayl Sl el dd
@ENFOCADORESULTADOS total de nuestros clientes, si el

entrenamiento no cumple con
lo que se ha comprometido en

in f (p u el programa, la devolucién de

su inversién estd garantizada.

INVERSION:
$7,990 + IVA

LA INVERSION CONSIDERA
m 9 Horas de Entrenamiento Profesional
m Materiales Impresos

m Constancia de Habilidades Laborales
(STPS)

m Diploma con Valor Curricular expedido
por Enfocando Resultados SC

m Coffee Break y Comida en Hotel Sede

m  Garantia Money Back

METODOS DE PAGO

m Transferencia Interbancaria
m PayPal

m Stripe

*Consulte términos y condiciones

VISA PayPal stripe




